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Plan dydaktyczny

1. Informacje ogoine:

e Tryb zajeé: stacjonarny [ online (zdalny, synchroniczny, na zywo z
trenerem)

e Poziom kursu: Kurs kompetencyjny

e Czas trwania: 15 godzin

e Forma zajeé: wyktady i warsztaty praktyczne

¢ Wymagania wstepne: podstawowa znajomos¢ obstugi komputera,
medidéw spotecznosciowych oraz ChatGPT

2. Cele kursu:

Cel ogolny: Przygotowanie uczestnikéw do swiadomego budowania
eksperckiego wizerunku w Srodowisku biznesowym i finansowym oraz
skutecznej komunikacji z klientami i partnerami.

Cele szczegotowe:
1.Rozwijanie kompetenciji komunikacyjnych i wizerunkowych.
2.Budowanie pozycji eksperta w Srodowisku biznesowym.
3.Doskonalenie umiejetnosci prezentowania rekomendaciji i wzmacniania
wiarygodnosci.

Pomagamy w zdobyciu dofinansowania nawet do

95% kosztow kursu!

Nie musisz zna€ sie na formalnosciach — zrobimy to razem.

Nasz zespot doradcodw jest dostepny od poniedziatku do pigtku, w
godzinach 8:00-14:00. Zadzwon, zapytaj, rozwiej wqtpliwosci -
jesteSmy tu, zeby Ci pomoc!
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3. Program kursu:

Blok / Modut Tresci nauczania L|czb.a Efekty uczenia sie
godzin
Blok 1. Kompetencje Odporr?oéc" psychiczna, ) Uczestnik Swiadomie buduje
osobiste i komumka.qa, a;ntoprgzentaqa, 8h relacje oraz skutecznie
komunikacyjne bud(?wanle Zautanial komunikuje sie z odbiorcami
wspotpracy
Blok 2. AnaI|za'odt.)'|orcow, strategia Uczestnik planuje dziatania
. komunikacji, kanaty L ., :
Marketingowo- oo — 4 h wspierajgce rozwdj marki
. komunikacji, zagrozenia s
strategiczny ) eksperckiej
zwigzane z Al
Budowanie pozycji eksperta, Uczestnik skutecznie
Blok 3. Finanse i kgmumkaqa dopasowana do preze.ntuje swqa vyled%e, .
klienta, prezentowanie 3h buduje zaufanie klientéw i

biznes

rekomendacji, wzmacnianie
wiarygodnosci

profesjonalny wizerunek
eksperta

4. Efekty uczenia sig

Wiedza:

Zna zasady budowania eksperckiego wizerunku oraz komunikaciji
w §rodowisku biznesowym

Umiejetnosci:

Potrafi dostosowac¢ sposdb komunikacji do odbiorcy oraz profesjonalnie
prezentowa€ swoje kompetencije.

Kompetencje spoteczne:
Buduje diugofalowe relacje oparte na zaufaniu i odpowiedzialnoSci

zawodowej.
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5. Kurs rozszerzajgcy zawody (kody zawodéw
wedtug ZRK):

e Doradca finansowy
e Przedstawiciel handlowy
e Specjalista ds. sprzedazy ustug finansowych

6. Organizacja i metody

Metody dydaktyczne: wyktad, warsztat, Ewiczenia praktyczne, analiza
przypadkéw (case study), dyskusja moderowana, praca indywidualna i
zespotowa.

Sposob organizacji zajeé:

Zajecia prowadzone w formie stacjonarnej lub online (na zywo), z
wykorzystaniem €wiczen praktycznych oraz analizy rzeczywistych sytuacii
zawodowych.

7. System oceniania i zaliczenia

Warunkiem ukonczenia kursu jest obecno$¢ na zajeciach zgodnie z
wymaganiami organizatora.

8. Literatura [ materiaty

e Materiaty szkoleniowe przygotowane przez organizatora.
e Materiaty dotyczgce komunikacji biznesowej i marketingu.
e Narzedzia Al wykorzystywane podczas zaje¢ (m.in. ChatGPT).

Dyplom i zaswiadczenie ukonczenia kursu zgode z Ministerstwem

Edukacji Narodowe;j.
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9. Informacje dodatkowe

Program obejmuje cze$S¢ wspding oraz modut specjalistyczny dedykowany
sektorowi finanséw i biznesu.

3 wykiadowcow z Kursy

dziedziny finansow, marki
wiasnej | marketingu

prowadzone
przez praktykow
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