IFG:

INVERTVEL

KURS KOMPETENCYJNY

PERSONAL BRANDING - BUDOWANIE MARK|
0SOBISTEJ

NAUCZ SIE SKUTECZNIE BUDOWAC WIZERUNEK, WPLYWAGC NA OPINIE
PUBLICZNA | TWORZYC AUTENTYCZNA KOMUNIKACJE, KTORA PRZYCIAGA
LUDZI | BUDUJE ZAUFANIE.

KEY TRENDS
& INSiGHTg

e,

4

———

ORGANIZATOR
InvertArt IFG

S U S Polska Izba Firm
30 Szheleniewych



IFGl Baza Ustug

SUS Polska Izba Firm : : :

Szkeleniowyeh
30

Plan dydaktyczny

1. Informacje ogolne:

e Tryb zajeé: stacjonarny [ online (zdalny, synchroniczny, na zywo z
trenerem)

¢ Poziom kursu: Kurs kompetencyjny

e Czas trwania: 12 godzin

e Forma zajeé: wyktady, éwiczenia praktyczne, warsztaty

¢ Wymagania wstepne: podstawowa znajomos¢ obstugi komputera,

medidéw spoteczno$ciowych oraz ChatGPT.

2. Cele kursu:

Cel og6lny: Rozwinigcie kompetencji zwigzanych z budowaniem autentycznej
marki osobistej, skuteczng komunikacjg oraz swiadomym planowaniem
dziatan marketingowych i wizerunkowych.

Cele szczegotowe:
1.Rozwijanie kompetenciji komunikacyjnych i interpersonalnych.
2.Budowanie wiarygodnosci oraz Swiadomego wizerunku osobistego.
3.Poznanie narzedzi planowania komunikacji oraz podstaw strategii
marketingowe].

Dyplom i zaswiadczenie ukonczenia kursu zgode z Ministerstwem

Edukacji Narodowe;j.
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3. Wstepny program kursu:
L. . Liczba ..
Blok / Modut Tresci nauczania . Efekty uczenia sie
godzin

Odpornos¢ psychiczna i

poczucie sprawczosci, style
Blok 1. Kompetencje | komunikadji, granice, Eczesml'(k .SW'.adZm('je .
osobiste i swiadomy Wp+¥W’, , ., | 8h omunikuje sig, buatje

. . autoprezentacja, Swiadomos$¢ relacje oraz wzmacnia

komunikacyjne . . . .

emocjonalna, budowanie wiasng wiarygodnos¢

wiarygodnosci, wspotpraca i

zaufanie

Pozyskiwanie danych, analiza

odbiorcéw, projektowanie Uczestnik planuje
Blok 2. doswiadczenia klienta, dobor podstawowe dziatania
Marketingowo- kanatéw komunikacji, wptyw 4h komunikacyjne oraz dobiera
strategiczny dziatan na widocznos¢ marki, odpowiednie narzedzia

zagrozenia wynikajgce z promoc;ji

wykorzystania Al

4. Efekty uczenia sig:

Wiedza:
Zna zasady budowania marki osobistej, skutecznej komunikacji oraz
podstaw strategii marketingowe;.

Umiejetnosci:
Potrafi Swiadomie prezentowac siebie, planowaé komunikacje oraz
wykorzystywa¢ dostgpne narzedzia cyfrowe.

Kompetencje spoteczne:
Buduje relacje oparte na zaufaniu, odpowiedzialnie komunikuje sig i
Swiadomie rozwija wiasny wizerunek.
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5. System oceniania i zaliczenia

Warunkiem ukonczenia kursu jest obecno$¢ na zajeciach zgodnie z
wymaganiami organizatora.

6. Organizacja i metody

Metody dydaktyczne: wyktad, warsztat, Ewiczenia praktyczne, analiza
przypadkéw (case study), dyskusja moderowana, praca indywidualna i
zespotowa.

Sposob organizacji zajeé: Zajecia prowadzone w formie stacjonarnej lub
online (na zywo), z wykorzystaniem prezentacji, éwiczeh praktycznych oraz
pracy warsztatowe.

7. Literatura [ materiaty

e Materiaty szkoleniowe przygotowane przez organizatora.

e Aktualne materiaty dotyczqgce komunikacji, marketingu i budowania
marki osobiste;.

e Narzedzia Al wykorzystywane podczas zaje¢ (m.in. ChatGPT).

8. Informacje dodatkowe

Program moze by¢ realizowany w formie stacjonarnej lub online.

3 specijalistow od marki Kursy

osohistej, marketingu i prowadzone
Costumer Experience przez praktykow
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